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RESIDENTIAL TOURISM & PROFESSIONAL HEALTH SERVICES

Rezidencijalni turizam i trziSte nekretnina u RH - novi faktor transformacije vremena i prostora

Prema analizi Sektora za turizam i ulaganja u nositelje turistickih usluga u EU (Tourism
Information Council Committe) strateski razvoj turizma u RH i ostalim zemljama EU bitan je zbog
jaCanja europskog identiteta i povezivanje razlicitih kultura. Isto tako turizam, kao i trZiste
nekretnina, predstavlja gospodarsku granu koja zaposljava veliki postotak radne snage,
pogotovu u slabije razvijenim zemljama ¢lanicama i zemljama u tranziciji.

Novoosnovana tvrtka Residential Exclusive (R.E. Group) koja posluje na relaciji Rijeka-Zagreb u
vlasniStvu direktorice Irene Dajcar prepoznala je potrebe domacdeg trzista te odlucila pokrenuti
vlastiti projekt kojim nastoji potaknuti i ukljuciti sve klijente/ rezidente u aktivno koristenje
velikog izbora privatnog smjeStaja i samih nekretnina za potrebe odmora, rehabilitacije i
rekreacije po izboru tijekom cijele godine.

Projekt je baziran na komercijalnoj uporabi stanova i ku¢a za odmor i rekreaciju. Ukljucuje i
segment boraviSnog turizma koji podrazumijeva odvijanje boravka u svim vrstama osnovnih i
komplementarnih turistickih i privatnih smjesStajnih kapaciteta tzv. «vikendastvo» u Hrvatskoj
prema klasifikaciji stambenih jedinica za odmor i rekreaciju (objekt za odmor i rekreaciju, stan za
odmor i rekreaciju, objekt sekundarnog stanovanja, objekt za povremeno stanovanje, stambene
jedinica za odmor i rekreaciju...)

Push faktor ili faktor potraznje - prvenstveno objekti namjenjeni sekundarnom stanovanju -
kuca za odmor i rekreaciju i stanova za odmor i rekreaciju (tzv. sekundarna rezidencija; slicni
termini - second home, second residence, holiday home, vacation home, summer home.)

Pull faktori ili faktori ponude - (alternative home, multiple home) objekti s elitistickim prizvukom
u hrv. jeziku u odnosu na izvornik residence, rezidenz Sto nije odraz realnog stanja nekretnina i
trendova na hrv. trzistu.

Zbog nedostataka dovoljno personalizirane i razvijene ponude u odnosu na potraznju,
rezidencijalni turizam zahtjeva dodatna ulaganja pocevsi od gradevinskih preinaka do ponude
usluga prema europskim turistickim standardima gdje se nastoji potaknuti i same ponuditelje
smjeStaja na ulaganja kroz cijeli paket profesionalnih savjeta i dostupnih sredstava za razvoj
turisticke djelatnosti, poticajnu izgradnju nekretnina i drugih smjestajnih kapaciteta.

Ono sto R.E. Group nudi svojim klijentima jest koncept suvremenih Zivotnih stilova i potreba -
niz paketa usluga boravisnog i zdravstvenog turizma unutar domacih destinacija sa ciljem
unaprijedenja kvalitete Zivota i zdravlja po prihvatljivim standardima. Jednostavnije reCeno, spoj



lijeCenja i odmora svih 365 dana u godini.

Novi faktor transformacije prostora - i vremena? Prostorni domet modela rezidencijalnog
turizma jest lokalni, regionalni, nacionalni, internacionalni sa naglaskom na klju¢nu ulogu
autenti¢nosti i alternativnih rjeSenja u planiranju turizma i povezanih sektora npr. poput
uspjesnih turistickih destinacija kao $to su Francuska ili Spanjolska.

Reinvestirajmo u svoju buducnost!

XNNOW TYPU3M W PbIHOK HEABMXMOCTW B PECMNYBJ/TIMKE XOPBATU HOBbIVN ®AKTOP
TPAHCOOPMAL N BPEMEHWN N MPOCTPAHCTBA .

Mo aHanm3y cekTopa Typr3Ma 1 MHBECTULIMW B SKCMOHEHTOB TypucTuyeckux ycayr B EC (
Tourism Information Council Committe ) cTpaternyecko passute Typu3ma B Pecnybnvike
XopBaTtun 1 0CTanbHbIM cTpaHaM EBponerickoro Coto3a 04eHb BaXHO U3 - 33 yKpernieHns
eBpOnerickon NAEHTUYHOCTU U CBA3M PasHbIX KYATyp . Tak TYpU3M 1 PbIHOK HEABMXVMOCTY
NpeACTaBASOT OTPAC/b IKOHOMUKNN C 60NbLUNM YMCIOM PabOTHNKOB OCOBEHHO B MeHee
Pa3BUTbIX CTPAHaXxX U CTPaHaMn B TPAH3ULNN.

NpeHa [lanyap , AmpekTop HegaBHO co3aaHHoM kKomnaHun Residental Exclusive (R.E. Group)
KOTOpas 3aHMMAaeTCsa Ae/IoM Ha IMHUKW Preka - 3arpeb y3Hana noTpebHOCTY XOPBaTCKOro
pblHKa 1 peLlnsia HavyaTb CO6CTBEHHBIN MPOeKT YTO6bl MOBYAUTL U BKJIKOUYNTL BCEX KINEHTOB B
aKTUBHO MOJIb30BaHMe 601bLIOI0 BblI6Opa YaCTHOIO MOMELLEHVA N HEeABUXNMOCTEN ANs
OTAbIXa N peabunanTaunm Kpyrablin rog. MpoekT oCHoBaH Ha KOMMepP4YeCcKoM NoA30BaHUN
KBapTUp 1 AOMOB A/151 OTAbIXa. ECTb 1 CerMeHT XMN0ro TypramMa Uto 3HaUNT XN3Hb BO BCEX
TUMAaX OCHOBHbIX N JOMOJIHNTENbHbIX TYPUCTUYECKNX N YACTHBIX XWUNen ( YUKIHA TypU3M ) B
XopBaTtum No knaccudukaumm JOMOB AN OTAbIXa ( 06beKT AN OTAbIXa , KBapTUpa AN OTAbIXa ,
XWNbE AN OTAbIXa U Tak ganee).

Push faktor nan ¢aktop cnpoca - B OCHOBHOM 06BbeKTbl BDEMEHHOIO NMPOXUBAHUS — JOMa U
KBapTUpbl Ansa otabixa ( second home , second residence , holiday home , vacation home)

Pull faktor nnn dakTop npegnoxeHus ( alternative home , multiple home ) ) o6bekTbi C
3INTUYECKVM TOHOM B XOPBATCKOM Si3blKe YTO NPOUCXOAUT OT C/10Ba residence, rezidenz -
KOHEYHO 3TO He OTPaXxaeT peasiboe COCTOAHME HeABMXNMOCTEN N TEHAEHLUMN Ha XOPBATCKOM
pbiKe.

N3 - 3a He4OCTaTKOB AOCTAaTOYHO Pa3BUTOrO 1 NePCOHNGULNPOBAHHOIO NPeaoXeHNs B
OTHOLLEHWNM Ha CPOC , XXUIOM Typr3Me HYXHble 40NO/HUTEIbHbIe KanUTanoBNOXEeHNS - OT
N3MEHEeHVA CTPOUTENbCTBA A0 NPeASIOXEHNS YCIYr Mo eBPONenckbiM TYPUCTUYECKbIM
CTaHAapTam.

R.E. Group npegnaraet CBOUM KJNEHTaM KOHLEMNLMIO COBPEMEHHbIX XXU3HEHHbIX CTUAEN 1
noTpebHOCTeN - pa3nYHble NakeTbl YCAYT XUAOro N 34paBOOXPaHNTENbHOrO Typr3Ma B
XopBaTuu C LeNblo PasBUTUS KauecTBa XU3HW 1 340P0Bbs MO NpYeMAeMbIM CTaHAAPTaM .



COKpPOLWEHHO , coeAVHeHMe NeYeHns 1 OTAbIXa KPYrbli roj,.

HoBbIl pakTop TpaHcPopMaLmMy NPOCTPAHCTBA 1 BpeMeHU ? [IpoCTpaHCTBEHHOE JOCTMXEHME
MOZENV XWIOro TYpU3Ma eCTb MeCTHOE , permoHaibHoe , HaLMoHanbHoe , MeXayHapoaHoe C
aKLLeHTOM Ha BaXHYH pO/b MOAJIMHHOCTU N aNTePHATUBHbIX peLleHNr K NIaHUPOBaHUIO
TYpU3Ma B CXOAHbIX CEKTOPOB HanpmMep C/1I0BHO YyCreLlHble TypucTrnyeckme ctpaHbl PpaHums
nnn NcnaHuvs.

NHBecTnpyeM B CBOE byayLiee !

ABTOp : MipeHa flanyap , avnpexktop / Bhagenvua

COOPERATION OFFERED COOPERATION REQUESTED

1. Outsourcing co-operation 1. Outsourcing co-operation
2. Technical co-operation 2. Technical co-operation

3. Manufacturing agreement 3. Manufacturing agreement
4. Sales / Distribution 4. Sales / Distribution

Offer & Request
HIGH TECH PROPERTY SOLUTIONS - HTPP

HIGH TECH PROPERTY SOLUTIONS - HTPP

Kakve veze imaju nekretnine sa novim tehnologijama?

REG HTPP - High Tech Property Project represents and cooperates in the field of Real Estate
Innovations, Digital Transformations and Smart Cities Development!



